
Оценочный материал для диагностического тестирования

Тестовое задание для диагностического тестирования по дисциплине:

Стратегия и тактика принятия юридических решений, 4 семестр

Код, направление 
подготовки

40.04.01 «юриспруденция»

Направленность 
(профиль)

юрист в сфере обеспечения безопасности 
государства и бизнеса

Форма обучения очная

Кафедра-разработчик публичного и уголовного права

Выпускающая кафедра публичного и уголовного права

Проверяема
я 

компетенци
я

Задание Варианты 
ответов

Тип 
сложности 

вопроса

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Основная  задача 
ведущего  собрание 
заключается в:

а) модерировании; 
б) фалиситации;
в) принятии 
окончательного 
решения.

Низкий
(одиночный 

выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Профессионал, 
осуществляющий 
деятельность в области 
альтернативного 
разрешения  споров, 
называется:

а) медиатор;
б) третейский 
судья;
в) адвокат.

Низкий
(одиночный 

выбор) 

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Выбор  способа  или 
средств  достижения 
цели называется:

а) стратегией;
б) тактикой;
в) 
целеполаганием.

Низкий
(одиночный 

выбор) 

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Установленный 
порядок  поведения, 
регулирующих 
внешние  проявления 
человеческих 
взаимоотношений 

а) этикет; 
б) этика; 
в) устав.

Низкий
(одиночный 

выбор) 
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(обхождение  с 
окружающими, формы 
обращения  и 
приветствий, 
поведение  в 
общественных  местах, 
манеры и одежда) – это

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Среди 
психологических 
последствий 
экстремальных 
условий  делового 
общения  на  первое 
место  можно 
поставить:

а) безнадежность 
решения 
существующей 
проблемы; 
б) нарастание 
эмоционального 
компонента в 
поведении;
в) повышенные 
физические 
нагрузки.

Низкий 
(одиночный 

выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Служебные отношения 
формируются  на 
основе  двух  основных 
требований:

а) ответственность 
за дело и 
уважение к 
коллегам; 
б) ответственность 
за дело и 
карьеризм; 
в) уважение к 
коллегам и 
начальству.

Средний 
(одиночный 

выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Позиция по делу — это: а) объективная 
истина правовой 
ситуации, 
установленная 
судом; 
б) фактическая и 
юридическая 
картина правовой 
ситуации с точки 
зрения отдельных 
субъектов права; 
в) представление 
субъекта права о 
возможностях 
разрешения 
правовой 
ситуации с 

Средний 
(все или 
ничего)



помощью тех или 
иных 
юридических 
инструментов.

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Планирование – это: а) разработка 
последовательнос
ти действий, 
позволяющей 
достигнуть 
желаемого; 
б) оценка 
возможных путей 
развития, 
последствий тех 
или иных 
решений;
в) моделирование 
инструментария 
для 
использования в 
целях дальнейших 
действий.

Средний 
(все или 
ничего)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Торжественность  и 
обрядовая  сторона 
делового  этикета 
свойственна:

а) заключению 
сделок; 
б) заключению 
брака;
в) судебному 
этикету.

Средний 
(одиночный 

выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

В  целях  наиболее 
эффективного 
построения 
отношений  с 
контрагентами 
согласно  теории 
управления 
конфликтами 
избирается  одна  из 
следующих  стратегий 
взаимодействия:

а) исследование, 
раскрытие, 
консенсус, 
отстаивание, 
откуп;
б) соперничество, 
сотрудничество, 
компромисс, 
приспособление, 
избегание; 
в) состязания, 
поддержки, 
достижения, 
следования, 
организации.

Средний 
(одиночный 

выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.

Технологические 
решения 

а) LegalIT; 
б) LegalTech; 

Средний 
(одиночный 



ПК-3.1.
ПК-3.2.

предназначенные  не 
для  юристов,  а 
для конечных 
потребителей 
юридических  услуг, 
которые без 
непосредственного 
обращения  к 
профессиональному 
юристу  получают 
необходимую 
правовую 
консультацию  или 
иную  юридическую 
услугу,  выраженные  в 
виде  онлайн-
приложений  и 
сервисов,  которые 
позволяют  заменить 
традиционные 
способы  получения 
юридических  услуг 
новыми  и  (или) 
облегчают 
пользователям  доступ 
к  правовой 
информации, 
называются:

в) LawTech. выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Теория  трансактного 
анализа  Эрика  Берна 
рассматривает 
взаимодействие 
субъектов  с  позиций 
ориентации  его 
участников на:

а) контроль;
б) понимание; 
в) доминирование;
г) подчинение;
д) конфликт;
е) 
приспособление.

Средний 
(все или 
ничего)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Теория,  изучающая 
процесс,  в  котором 
участвуют две и более 
сторон,  ведущих 
борьбу  за  реализацию 
своих  интересов,  где 
каждая  из  сторон 
имеет  свою  цель  и 
использует  некоторую 
стратегию,  которая 

теория игр
теория стратегий
теория 
вероятности

Средний 
(выбор 

пропущенных 
слов)



может  вести  к 
выигрышу  или 
проигрышу —  в 
зависимости  от 
поведения  других 
игроков,  помогающая 
выбрать  лучшие 
стратегии  с  учётом 
представлений  о 
других  участниках, 
их ресурсах и  их 
возможных поступках, 
называется …

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Платформы, 
программы,  продукты 
и  инструменты, 
специально 
создаваемые 
для профессиональных 
юристов и юридическо
го  бизнеса с 
целью повышения 
эффективности 
оказания юридических 
услуг  или 
юридического 
сопровождения 
бизнеса, называются:

а) LawTech; 
б) LegalIT; 
в) LegalTech.

Средний 
(одиночный 

выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Конфликт,  в  котором 
стороны  преследуя 
несовпадающие,  часто 
противоположные 
цели,  вступают  в 
столкновения,  в 
противоборство, 
используя  при  этом 
свои  права  и 
осуществляя 
обязанности, 
установленные 
процессуальным 
законом, называется …

процессуальный
юридический
межличностный

Средний 
(выбор 

пропущенных 
слов)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.

Концепции 
«профессионального» 
и 

а)  осуществления 
представительства
; 

Высокий 
(множественн

ый выбор)



ПК-3.2. «непрофессионального
»  суда  предполагают 
различия в следующих 
областях  организации 
судебного процесса:

б)  полномочиях 
суда в процессе; 
в)  качества 
осуществления 
правосудия; 
г)  доступности 
правосудия.
д)  скорости 
осуществления 
правосудия.

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Тактическое 
планирование 
подготовки  к 
судебному  делу 
невозможно без учета:

а)  возможностей 
переговоров; 
б) 
интеллектуальны
х  возможностей 
противной 
стороны; 
в)  возможностей 
урегулирования 
спора; 
г) мнения арбитра 
по 
существующему 
правовому спору.

Высокий 
(множественн

ый выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Стадиями развития 
конфликта являются:

а)  латентная 
стадия; 
б)  внешние 
действия; 
в) угрозы; 
г)  динамика 
борьбы;
д)  эскалация 
конфликта.

Высокий 
(множественн

ый выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.
ПК-3.1.
ПК-3.2.

Неформальными  (или 
квазиюридическими) 
методами  разрешения 
конфликтов являются:

а)  неформальный 
арбитраж; 
б) самоуправство; 
в) посредничество; 
г)  привлечение  к 
спору  сильной 
стороны  или 
замена  ей 
спорщика; 
д) содействие.

Высокий 
(множественн

ый выбор)

ПК-1.1.
ПК-2.1.

Слушание собеседника 
состоит из:

а) восприятия; 
б) осмысления; 

Высокий 
(множественн



ПК-3.1.
ПК-3.2.

в) критики и 
аргументирования 
своей позиции; 
г) понимания;
д) соглашения.

ый выбор)


